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SFINKS POLSKA PO 3 KW. 2017 ROKU

 Sprzedaż gastronomiczna sieci na poziomie 145,35 mln zł po 9M’2017r.

 Dodatni wynik netto po 9M’2017r., wynik Q3’2017 – 1,2 mln zł

 EBITDA po 9M’2017 – 11,7 mln zł, wynik EBITDA Q3’2017 – 5,4 mln zł

 Poprawa wyniku EBITDA r/r po oczyszczeniu wyniku 2016r. ze zdarzeń jednorazowych

 Uruchomienie usługi delivery

 Wejście w segment gastro pubów - przejęcie Piwiarni Warki
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ROZWÓJ PORTFOLIO MAREK

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.



Dotychczasowe 
koncepty

Nowe lokale w grupie
po III kw. 2017

Lokale przygotowywane 
do uruchomienia

w ramach Sfinks Polska
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ROZWÓJ PORTFOLIO MAREK

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.
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• Uruchomienie pierwszej restauracji własnej 

w Piastowie – X.2017

• Przygotowywane restauracje m.in. w Zgierzu, 

Warszawie i Kołobrzegu

• Bieżąca ocena i analiza wyników restauracji 

pod kątem planów wobec tej sieci

ROZWÓJ PORTFOLIO MAREK

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.



6

Plany wobec konceptu:

• Analiza działalności i procesów w sieci pod kątem 

zwiększenia jej efektywności

• Poszukiwanie i wdrażanie rozwiązań przynoszących 

synergie w ramach portfolio konceptów Sfinksa

• Praca nad ofertą gastronomiczną

• Praca nad ofertą franczyzową

• Dalszy rozwój sieci 

ROZWÓJ PORTFOLIO MAREK

68 lokali

X 2017 - przejęcie praw do sieci franczyzowej i umów 
z franczyzobiorcami, praw do znaku Piwiarnia oraz majątku trwałego 

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.
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WYNIKI PO 3 KW. 2017

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.
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STRUKTURA SIECI ORAZ POTENCJAŁ SPRZEDAŻOWY
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Liczba restauracji w latach 2010-2017

Sphinx Chłopskie Jadło Wook + Pub Bolek

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.

 Stabilny poziom liczby restauracji

 Wyższy potencjał sprzedażowy w okresie letnim liczony liczbą krzeseł
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PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY GRUPY

 Przychody ze sprzedaży na poziomie zbliżonym do zeszłego roku pomimo zmniejszenia stanu sieci 

 Wzrost udziału innych marek w strukturze sprzedaży 
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Przychody gastronomiczne wg marek

Sphinx Chłopskie Jadło Wook + inne

89,2%

10,8%

Struktura sprzedaży gastronomicznej
w 9M 2017

Sphinx WO, ChJ, Inne

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.



 Dodatni wynik netto 9M’2017

 Nieporównywalność wyników z uwagi na 

 Zdarzenia jednorazowe w wyniku 2016r. 

 Nieporównywalne okresy sprawozdawcze - H1’2016 okres od 1 grudnia 2015r. do 31 sierpnia 2016 r.

Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Różnica

Rachunek wyników Q1'2017 Q2'2017 Q3'2017 9M'17r. 9M'16r. 9M

Przychody ze sprzedaży 42 877 45 021 48 945 136 843 140 619 -3 776

Koszt własny sprzedaży -38 235 -39 274 -41 238 -118 747 -120 519 1 772

Zysk brutto na sprzedaży 4 642 5 747 7 707 18 096 20 100 -2 004

Koszty ogólnego zarządu -6 088 -5 516 -5 747 -17 351 -18 335 984

Pozostałe przychody operacyjne 886 1 475 1 074 3 435 6 047 -2 612

Pozostałe koszty operacyjne -90 -153 -75 -318 -1 072 754

Zysk z działalności operacyjnej -650 1 553 2 959 3 862 6 740 -2 878

Przychody finansowe -12 508 52 548 9 580 -9 032

Koszty finansowe -1 370 -1 252 -1 330 -3 952 -4 071 119

Zysk (strata) brutto -2 032 809 1 681 458 12 249 -11 791

Podatek dochodowy (bieżący i odroczony) 351 -187 -433 -269 -4 227 3 958

Zysk (strata) netto -1 681 622 1 248 189 8 022 -7 833

w tym amortyzacja -2 648 -2 753 -2 456 -7 857 -7 810 -47

EBITDA 1 998 4 306 5 415 11 719 14 550 -2 831

Rentowność sprzedaży 10,8% 12,8% 15,7% 13,2% 14,3%
Rentowność operacyjna -1,5% 3,4% 6,0% 2,8% 4,8%
Rentowność EBITDA 4,7% 9,6% 11,1% 8,6% 10,3%
Rentowność netto -3,9% 1,4% 2,5% 0,1% 5,7%
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WYNIK JEDNOSTKOWY VS 2016 R. OKRES FORMALNY
w tys. PLN

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.



 Poprawa wyniku EBITDA r/r po oczyszczeniu wyniku 2016r. z wpływu zdarzeń jednorazowych

Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Różnica

Rachunek wyników Q1'2017 Q2'2017 Q3'2017 9M'17r. 9M'16r.* 9M

Przychody ze sprzedaży 42 877 45 021 48 945 136 843 140 030 -3 187

Koszt własny sprzedaży -38 235 -39 274 -41 238 -118 747 -121 173 2 426

Zysk brutto na sprzedaży 4 642 5 747 7 707 18 096 18 857 -761

Koszty ogólnego zarządu -6 088 -5 516 -5 747 -17 351 -18 700 1 349

Pozostałe przychody operacyjne 886 1 475 1 074 3 435 5 970 -2 535

Pozostałe koszty operacyjne -90 -153 -75 -318 -1 522 1 204

Zysk z działalności operacyjnej -650 1 553 2 959 3 862 4 605 -743

Przychody finansowe -12 508 52 548 9 947 -9 399

Koszty finansowe -1 370 -1 252 -1 330 -3 952 -3 959 7

Zysk (strata) brutto -2 032 809 1 681 458 10 593 -10 135

Podatek dochodowy (bieżący i odroczony) 351 -187 -433 -269 -3 732 3 463

Zysk (strata) netto -1 681 622 1 248 189 6 861 -6 672

w tym amortyzacja -2 648 -2 753 -2 456 -7 857 -7 724 -133

EBITDA 1 998 4 306 5 415 11 719 12 329 -610

Rentowność sprzedaży 10,8% 12,8% 15,7% 13,2% 13,5%
Rentowność operacyjna -1,5% 3,4% 6,0% 2,8% 3,3%
Rentowność EBITDA 4,7% 9,6% 11,1% 8,6% 8,8%
Rentowność netto -3,9% 1,4% 2,5% 0,1% 4,9%
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WYNIK JEDNOSTKOWY VS 2016 R. - OKRESY KALENDARZOWE
w tys. PLN

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.

* H1’2016 okres od 1 stycznia 2016r. do 30 września 2016 r.



 Nieznaczna różnica pomiędzy wynikiem jednostkowym i skonsolidowanym z uwagi na fakt, ze wynik 

skonsolidowany zawiera dodatkowo wyniki 3 restauracji

Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Wyk. Różnica

Rachunek wyników Q1'2017 Q2'2017 Q3'2017 9M'17r. 9M'16r.* 9M

Przychody ze sprzedaży 43 844 46 111 50 132 140 087 143 775 -3 688

Koszt własny sprzedaży -39 048 -40 435 -42 398 -121 881 -123 971 2 090

Zysk brutto na sprzedaży 4 796 5 676 7 734 18 206 19 804 -1 598

Koszty ogólnego zarządu -6 264 -5 483 -5 835 -17 582 -18 370 788

Pozostałe przychody operacyjne 887 1 463 1 084 3 434 6 043 -2 609

Pozostałe koszty operacyjne -89 -155 -83 -327 -1 139 812

Zysk z działalności operacyjnej -670 1 501 2 900 3 731 6 338 -2 607

Przychody finansowe -16 503 47 534 9 567 -9 033

Koszty finansowe -1 372 -1 252 -1 330 -3 954 -4 076 122

Zysk (strata) brutto -2 058 752 1 617 311 11 829 -11 518

Podatek dochodowy (bieżący i odroczony) 336 -193 -446 -303 -4 184 3 881

Zysk (strata) netto -1 722 559 1 171 8 7 645 -7 637

w tym amortyzacja -2 679 -2 649 -2 650 -7 978 -7 912 -66

EBITDA 2 009 4 301 5 550 11 860 14 250 -2 390

Rentowność sprzedaży 10,9% 12,3% 15,4% 13,0% 13,8%
Rentowność operacyjna -1,5% 3,3% 5,8% 2,7% 4,4%
Rentowność EBITDA 4,6% 9,3% 11,1% 8,5% 9,9%
Rentowność netto -3,9% 1,2% 2,3% 0,0% 5,3%
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WYNIK SKONSOLIDOWANY VS 2016R. OKRES FORMALNY

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.

w tys. PLN

* H1’2016 okres od 1 stycznia 2016r. do 30 września 2016 r.
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BILANS JEDNOSTKOWY

Piaseczno, 29 listopada 2017 r.

Pozycja 2017.09.30 2016.12.31

Aktywa trwałe 97 030 101 518

Aktywa obrotowe 28 073 29 893

- w tym: środki pieniężne i ich ekwiwalenty 11 288 13 569

Aktywa razem 125 103 131 411

Kapitał własny 18 211 18 079

Zobowiązania i rezerwy na zob. 106 892 113 332

- w tym zobowiązania długoterminowe 62 943 73 508

- w tym zobowiązania krótkoterminowe 43 949 39 824

Pasywa razem 125 103 131 411

w tys. PLN

 Wzrost krótkoterminowych zobowiązań w związku z harmonogramem spłat rat kredytowych



Nadwyżka cashu operacyjnego inwestowana w rozwój sieci

Wydatki na zakup majątku trwałego 10,7 mln zł 
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JEDNOSTKOWE PRZEPŁYWY PIENIĘŻNE
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Kinga Szkutnik
Practum Consulting
Tel. 609 884 480 
E-mail. kinga.szkutnik@practum.pl

Joanna Milewska
Practum Consulting
Tel. 605 866 166
E-mail. joanna.milewska@practum.pl

Anna Omelańska
Practum Consulting
Tel. 666 366 188
E-mail. anna.omelanska@practum.pl

KONTAKT
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